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Créer votre entreprise
· Le Projet 

Vous entreprenez :  
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 Ville d’implantation de l’entreprise : …………....................................................


Adresse d’implantation de l’entreprise : …………………………………………


Nature économique de votre activité : 

Secteur : …………………………………..
Type d’opérations : ………………………

Branche d’activités : ……………………..



Votre projet a-t-il un caractère innovant ? 
[image: image3.wmf]Oui
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Si oui quelles sont les méthodes que vous avez utilisées pour définir le problème à résoudre ?  




………………………………………………………………………………………………………




………………………………………………………………………………………………………




Si non, à quelle catégorie des entreprises appartient votre projet ?
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Quelle est la forme juridique de votre entreprise ? …………....................................................



Taille de votre entreprise : …………............................................................................................

1. Émergence de l’idée
1.1. Quelles sont les techniques génératrices de votre idée ?
1.2. Comment avez-vous évalué votre idée ?
1.3. Quels services ou biens souhaiterez –vous produire ou exploiter ? 

1.4. Votre activité est-elle règlementée ?
1.5. A qui s’adresse votre produit/service ?
1.6. Qui propose déjà une solution semblable ?
1.7. Quel est le caractère novateur de votre produit, service ou concept ?
1.8. Quels sont les points forts de votre produit, service ou concept ?
1.9. Quels sont les éventuels obstacles à la réussite de votre projet,  liés à votre produit, service ou concept ?
1.10. Que faudrait-il faire pour aller plus loin ?
1.11. Cohérence entre le porteur et le projet 

1.6.1
A plusieurs dans le projet : Définissez le rôle de chacun :

1.6.2  Quelles sont vos motivations réelles pour réaliser ce projet ?
1.6.3  Quelles sont vos compétences ?
2. 
Élaboration du projet
2.1
Quel(s) problème(s) souhaitez-vous résoudre ?  
2.2
Quelle solution apportez-vous pour le résoudre ?
2.3
Qu'est-ce qui rend cette solution pertinente/intéressante voire unique pour vos clients ? 

2.4
Identifier les éléments de votre solution à protéger.

2.5
Comment comptez-vous protéger votre solution ? 
2.6
Quels sont les acteurs, enjeux ? 

2.7
Quelle sera votre clientèle cible principale ? 

2.8
Quels seront vos indicateurs de performance ?
2.9
Décrire comment l’entreprise va gagner de l’argent.

2.10
Déterminer le prix de vente de votre produit ou service.

2.11
Estimer le chiffre d’affaire prévisionnel.

2.12
Choisir les modes de distributions et leurs coûts.

2.13
Lister et chiffrer les ressources indispensables au projet.

2.14
Planifier et chiffrer les actions commerciales.

2.15
Choisir les canaux de communication et évaluer leurs coûts.

2.16
Par un schéma, représentez le BMC de votre projet.

BMC
	Business Model Canvas

	Key Partners

	Key Activities

	Value Propositions

	Customer Relationships

	Customer Segments


	
	Key Resources

	
	Channels

	

	Cost Structure

	Revenue Streams
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